INNOWACYINA UNIA EUROPEISKA

EUROPEJSKI FUNDUSZ
G O S PO DA R KA ROZWOJU REGIONALNEGO &

NARODOWA STRATEGIA SPOINOSCI

Chotéw, dnia 22.02.2013 r.

Dotyczy: Zapytanie ofertowe dotyczace opracowania Planu Rozwoju Eksportu dla

CX-80 Polska Agata Nadera, Dariusz Nadera, Spétka Jawna

Organizator: CX-80 Polska Agata Nadera, Dariusz Nadera, Spétka Jawna

ul. tegowa 8, 62-800 Kalisz

Prosze o przestanie oferty na opracowanie Planu Rozwoju Eksportu dla CX-80 Polska, A. Nadera, D.

Nadera Spétka Jawna.

Plan Rozwoju Eksportu winien przedstawia¢ strategie rozwoju dziatalnosci eksportowej firmy na kolejne 24
miesigce. Plan Rozwoju Eksportu powinien okresli¢ plan dziatania dla firmy powodujgcy efektywny rozwdj
dziatalnosci eksportowej i tym samym wzrost wielkosci sprzedazy eksportowej. Plan winien zawieraé co

najmniej takie elementy jak:

1.
2.
3.

o,

o N

date rozpoczecia przygotowywania dokumentu;

opracowanie analizy pozycji konkurencyjnej przedsigbiorstwa pod katem produktéw przedsiebiorcy;

opis aktualnej sytuacji przedsiebiorstwa w najwazniejszych obszarach funkcjonowania
i prognozy rozszerzenia dziatalnosci przedsiebiorcy ze szczegblnym naciskiem na rozwéj poprzez
eksport;

wskazanie rynkéw docelowych dziatalnosci eksportowej pod katem produktoéw przedsiebiorstwa;

badanie wybranych rynkéw docelowych, w szczegdlnosci poprzez przeprowadzenie analizy akiow
prawnych, procedur, zwyczajow, praktyk handlowych i zasad warunkujgcych dostep produktow
przedsiebiorstwa do wybranych rynkow;,

analize SWOT dla eksportu. kazdego rodzaju ustugi/ produktu na kazdym z planowanych rynkow

docelowych;

. rekomendacje rozwoju dziatalnosci eksportowe;

opracowanie celéw i strategii eksportowej;

wskazanie wraz z uzasadnieniem wyboru co najmniej dwoch dziatan do realizacji przez przedsiebiorce w
celu wejscia na nowe rynki (np. udziat w zagranicznych imprezach targowo — wystawienniczych w
charakterze wystawcy, organizacja i udziat w misjach gospodarczych za granicg, wyszukiwanie i dobor
partneréw na rynkach docelowych, uzyskanie niezbednych dokumentéw uprawniajgcych do
wprowadzenia produktéw firmy na wybrane rynki docelowe, doradztwo w zakresie strategii finansowania
przedsiewzie¢ eksportowych i dziatalnosci eksportowej, doradztwo w zakresie opracowania koncepcji
wizerunku firmy na wybranych rynkach docelowych);

10.szacowang wielko$é kosztow niezbednych do sfinansowania dziatan koniecznych do zrealizowania

opracowanej strategii;

11.wstepny harmonogram wdrazania strategii eksportowej.

Oferta na wykonanie Planu Rozwoju Eksportu powinna zawieraé¢ nastepujace informacje:

oo R

date przygotowania oferty

okres waznosci oferty

nazwe i adres Oferenta, pieczeé firmowa i podpis oferenta

zakres wykonania Planu Rozwoju Eksportu (minimalne elementy zawarte powyzej),
cene netto i brutto wykonania Planu Rozwoju Eksportu,

okres realizacji wykonania Planu,
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Ocena ofert zostanie dokonana w oparciu o nastepujace kryteria:

1. Cena netto: 60 punktéw
Kryterium ceny bedzie oceniane wg wzoru:

Cena najnizsza

. x 60 pkt = liczba punktéw ocenianej oferty
Cena ocenianej oferty

2. Doswiadczenie oferenta w doradztwie eksportowym: 20%

Oceniane bedzie doswiadczenie ogdlem zwigzane ze zrealizowanymi przez oferenta zleceniami
dotyczacymi doradztwa o charakterze eksportowym (pod uwage bedg brane nastgpujgce ustugi:
opracowane plany rozwoju rozwoju eksportu, zorganizowane misje gospodarcze, zrealizowane ustugi
promociji podczas zagranicznych imprez targowo-wystawienniczych, wyszukiwanie i dobér partneréw na
rynkach zagranicznych, organizacja spotkan z partnerami zagranicznymi).

Podstawe przyznania punktow stanowi¢ bedzie wykaz zrealizowanych ustug, z podaniem nazwy ustugi,
nazwy klienta oraz terminu realizacji ustugi

Kryterium bedzie oceniane wg wzoru:

Badana liczba zrealizowanych ustug eksportowych
x 20 pkt = liczba pkt ocenianej oferty

Najwieksza liczba ustug eksportowych wsréd ztozonych ofert

3. Warunki ptatnosci: 20 pkt
Podstawe przyznania punktow stanowi¢ bedzie wskazana przez oferenta liczba dni na dokonanie
zaptaty, liczona od daty przekazania przedmiotu zaméwienia protokotem zdawczo-odbiorczym:
e zaptata w ciggu 14 dni -5 pkt
e zaptata w ciggu 30 dni — 10 pkt
e zaptata w ciggu 60 dni — 15 pkt
e zaplata w ciggu 90 lub wiecej dni — 20 pkt

Zwyciezcg zostanie Oferent, ktérego oferta zdobedzie najwyzszg liczbe punktéw po zsumowaniu punktacji
we wszystkich kryteriach.

Termin skladania ofert: do 8 marca 2013 r. — osobiscie, poczta tradycyjna lub elektroniczng:

CX-80 Polska Agata Nadera, Dariusz Nadera, Spétka Jawna
Chotéw 73,
63-460 Nowe Skalmierzyce

e-mail: biuro@cx80.pl
Osoba do kontaktu: Dariusz Nadera, 62 762 46 07

Z powazaniem

Dariusd Nadera

OLSKA
€X-80 Polska
adera, Dariusz Nadera Sp.j:
52-800 Kalisz, ul. tegowa 8
tel ffax (062) 762 46 07, tel. (062) 762 33 57
NIP 618-18-89-278
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